
Wir bieten Ihnen zum Pauschalpreis ein individuell auf Ihre Geschäftstätigkeit 
zugeschnittenes Inhouse-Seminar zum Kauf- und Vertragsrecht. Hierbei behandeln wir 
auch die in Ihrem Unternehmen verwendeten Vertragsformulare.

Das Seminar kann in Ihren Räumlichkeiten oder online stattfinden, sodass möglichst viele 
Ihrer Mitarbeiter die Möglichkeit haben, hieran teilzunehmen. 

Das Seminar dauert in der Regel etwa 3 bis 4 Stunden.

Bei dem Seminar behandeln wir insbesondere folgende Themen:

Vor Vertragsschluss

 � Letter of Intent und Memorandum of Understanding

 � Geheimhaltungsvereinbarung

Verkauf

 � Vertragliche Grundlagen: Vertragstypen, z.B. Rahmenlieferverträge, Vertragsschluss, Einsatz Ihrer Formulare 
(v.a. Angebot/Bestellung, Annahme/Auftragsbestätigung,  kaufmännisches Bestätigungsschreiben, AGB mit 
zentralen Regelungen und deren Einbeziehung (national/international)), Kollision von AGB, Handhabung von 
Rahmenverträgen

 � Beratungs- und Aufklärungspflichten (jeweils von Ihnen und dem Kunden)

 � Liefer- und Zahlungsbedingungen, z.B. Rechte und Pflichten bei Zahlungs- und Lieferverzug, Incoterms

 � Preise: Festpreis oder variabel mit Preisanpassung

 � Mängelhaftung, Garantie

 � Haftung für Schäden: Haftungsbegrenzung in Individual- und AGB-Verträgen

 � Störungen in der Lieferkette: Lieferausfälle, Verzögerungen, Mengenunterschreitungen

 � Rechtswahl, Gerichtsstand und Schiedsverfahren

Unser Angebot für Ihr Inhouse-Seminar 
zum Kauf- und Vertragsrecht

VerkaufVor Vertrags- 
schluss

Einkauf Individuelle 
Punkte 



Einkauf

 � Vertragliche Grundlagen: Vertragstypen, z.B. Rahmenlieferverträge, Vertragsschluss, Einsatz Ihrer Formulare 
(siehe oben), Einbeziehung von Einkaufsbedingungen (national/international), Kollision von AGB 

 � Liefer- und Zahlungsbedingungen

 � Preise: Festpreis oder variabel mit Preisanpassung

 � Untersuchung der Ware und Rüge, Mängelhaftung, Haftung für Schäden

 � Störungen in der Lieferkette: Lieferausfälle, Verzögerungen, Mengenunterschreitungen

Weitere Punkte

Wir nehmen gerne weitere Aspekte in das Seminar auf – je nach Ihrem individuellen Bedarf.

Sprechen Sie uns an! Wir erstellen Ihnen gerne ein individuelles Angebot.
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