Vergaberecht

Defence

Unsere Expertise

Schon vor Inkrafttreten der Verteidigungsvergaberichtlinie 2009/81/EG und dem nationalen Umsetzungs-
recht in Gestalt von GWB und der Verordnung im Bereich Sicherheit und Verteidigung (VSVgV) haben wir
die offentliche Hand, insbesondere Bundes- und Landesministerien und branchenangehérige internatio-
nale Unternehmen im Bereich Verteidigung und Sicherheit, erfolgreich beraten. Aufgrund dieser langjéh-
rigen Praxiserfahrung und unseres spezifischen Branchenwissens sind wir mit den Herausforderungen und
Problemstellungen sicherheitsrelevanter Auftrdge und sogenannter Geheimauftriige bestens vertraut.
Dies ermdglicht es uns, selbst hochsicherheitssensible Vergabeverfahren rechtssicher zu gestalten und
die Geheimhaltungsbedurftigkeit der Beschaffung auf allen Ebenen eines Vergabeverfahrens unter Be-
ricksichtigung der wirtschaftlichen und politischen Besonderheiten zu garantieren.

Obwohl die Vergaberechtsreform 2016 Vereinfachung und verbesserte Anwenderfreundlichkeit verspricht,
bleibt die Abgrenzung zwischen dem allgemeinen Kartellvergaberecht und dem Sondervergaberecht im
Bereich Verteidigung und Sicherheit problematisch. Mehr noch: das Verhdaltnis der verschiedenen Verga-
beregime ist sogar noch untbersichtlicher und komplizierter geworden. Doch durch unsere spezifischen,
im Rahmen zahlreicher groller Vergabeverfahren erworbenen Kenntnisse, sowie unserer aktiven Beglei-
tung des Reformprozesses behalten wir den Uberblick. Wir bilden die Interessen unserer Mandantschaft in
Bezug auf das (neue) Vergaberecht in jeder Hinsicht zuverl@ssig ab und entwickeln praxisnahe, innovative
und vergaberechtskonforme Problemldsungen — von der Durchfuhrung von Vergabeverfahren im Anwen-
dungsbereich der VSVgV bis hin zum Verzicht auf ein Vergabeverfahren infolge einer Bereichsausnahme.

Neben der 6ffentlichen Hand beraten wir nationale und internationale Unternehmen der Branche bei der
erfolgreichen Teilnahme an Vergabeverfahren. Unsere langjahrige Beratung der éffentlichen Hand bildet
dabei neben unserem service-orientierten Beratungsansatz den Grundstein fur den Entwurf bedarfsge-
rechter Teilnahmeantréige/Angebote, die nicht nur den vergaberechtlichen Anforderungen, sondern auch
den besonderen Sicherheits- und Geheimhaltungsinteressen der Auftraggeber vollumfanglich gentgen.
Bei der Beratung international agierender IT-Unternehmen legen wir besonderen Wert auf eine beidseitig
interessengerechte Umsetzung der No-Spy-Politik des Bundes und einen transparenten und konstruktiven
Austausch mit dem jeweiligen Auftraggeber.

Sollte es notwendig sein, vertreten wir die Interessen unserer Mandantschaft vor den nationalen,
euro-pdischen oder internationalen Gerichts- und Nachprifungsinstanzen. Auch deshalb halben wir
die politischen und gesetzlichen Trends ebenso im Blick wie die Entwicklungen der Rechtsprechung.

Das Team

Durch unser multidisziplindres, standortibergreifend tatiges Team gewdhrleisten wir eine jederzeit ziel-
orientierte und erfolgreiche vergaberechtliche Beratung. Unsere Beraterinnen und Berater sind sicher-
heitstiberpruft und stellen auf diese Weise die bei sicherheitssensiblen Auftrdgen und bei Verschlusssa-
chen besonders bedeutsame Vertraulichkeit und Geheimhaltungsbedurftigkeit sicher. Die Fachkenntnisse
unseres Teams sind durch zahlreiche Publikationen und Vortrége auf hochkardtigen Veranstaltungen be-
legt und werden durch branchenspezifische Fortbildungsveranstaltungen und Schulungen kontinuierlich
weiter ausgebaut. Dartber hinaus gewdhrleisten wir durch unsere aktive Mitwirkung an den europdischen
Vergaberichtlinien sowie dem nationalen Umsetzungsrecht, dass wir die aktuellen und kiinftigen Entwick-
lungen des Vergaberechts kennen und mit unserer Rechtsberatung frihzeitig abbilden.
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